
圆盛资本



公司是由浙江大学校友楼肖斌和北京大学、浙江大学校
友王哲发起设立的校友投资机构。
致力投资北京大学和浙江大学校友的创业企
业，一家资源丰富、创新能力强、服务水平
高的校友企业的领军投资机构
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 投资领域

•行业未来10年保持稳定增长，预计年均复合增长达

15%以上；在产业链内地位给予投后增值服务和支持。

TMT通信和
芯片

人工智能

军工混改

新能源

其他高成
长行业

•军工信息化是国家扶持行业，也是中国未来最具潜力的

制造子行业之一，预计未来10年年均复合增长达20%；

•未来全球战略行业之一，政策扶持力度将继续加大，预

计未来5-10年年均复合增长达25%以上；

•新能源，特别是新能源汽车是未来全球战略行业之一，

政策扶持力度将继续加大，预计未来5-10年年均复合增长

达25%以上；

•未来十年将是新型战略行业的黄金十年，高成长行业将

是主要投资对象。



发现价值

创造价值

+

专注高于GDP增速的高成长行业

投资高成长行业中高成长的校友企业

投资增值服务，利用北大校友会和浙大校友会资
源和政府产业联盟校友给予被投资企业业务和技

术支持加快其发展

对被投资企业提供运营管理服务，提高企业价值
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p 强大的校友资源背景
•楼肖斌：公司创始合伙人，浙江大学84级数学系校友，曾参与20多个项目投资和退出，是史玉

柱的同班同学，同时也是浙江大学北京校友会副会长。投资经验丰富，对投资并购有强大的理和

产业影响力。

•王哲：公司创始合伙人，浙江大学控制系98级，北京大学光华管理学院2007级、曾在上市公司

数码视讯、福田汽车担任投资并购总监，浙江大学北京校友会投融资中心秘书长、创建了北大和

浙大资本圈，在北京大学和浙江大学金融投资校友圈中有较大影响力。

p 优秀的核心团队

•核心团队是行业领军人物和专家，拥有多年的行业投资和管理经验，熟悉通信、新能源、大消

费、高端装备等行业；同时核心团队拥有多年的资本运作经验，熟悉各种操作模式，如要约收购、

资产重组、政府引导基金、PE和VC等运作模式；同时拥有丰富的成功案例，投资了兆易创新、博

汇科技、天智航机器人、芯联达、太美医疗等公司。
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p 发起设立了数十个由北大和浙大上市公司高管、企业家、政府、协会、金融投资机构校友交流平台



帮助优秀的北大和浙大校友企业更好更快地成长

促进中国经济结构调整和产业升级，

回报校友、回报母校、回报社会

圆盛资本
Yuansheng  Capital

为投资者持续创造优异回报

实现股东价值最大化

圆盛资本
Yuansheng Capital





（1）PRE-IPO投资——制造业投资方向

l重点关注领域：

战略新兴产业、高
端装备制造业、新
能源、人工智能、
科技互联网、新材
料等

l产品描述：

制造业产业链长、
中国制造业未来产
业升级的主要领域，
十二五规划的重点
行业，也是PE机构
最主要的投资领域

n选择理由：

1、符合国家发展方向，受
国家政策支持

2、企业价值市场空间

n投资策略：

深创投、云峰产业基金等
跟投

u产品模式：

北大和浙大校友上市企
业和政府母基金募集资
金，成立Pre-IPO子基
金



（2）VC创投子基金

l重点关注领域：

战略新兴产业、高
端装备制造业、新
能源、人工智能、
科技互联网、新材
料消费、医药等早
期企业

n选择理由：

估值低，成长性高，具有
较大的财务投资价值

n产品模式：

北大和浙大校友上市企业
和政府母基金募集资金，
成立VC创投子基金

l投资策略：

Ø 战略新兴产业、高端装备
制造业、新能源、人工智
能、科技互联网、新材料
消费符合国家发展战略，
具有较大的价值增长空间。

Ø 医药、消费具有弱周期性，
随着人们生活水平的不断
提高，医药消费将高速发
展。



Pre-IPO、
VC投资

投资高速成长、基本
具备在2—3年内上市
条件，且价值被相对
低估的优秀企业投资
参股

股权投资

•战略支持、改善治理；
•产业整合、业务支持；
•流程改进、人力资源补
充；
•财务结构调整等，提升
企业价值，辅助上市

增
值
服
务在二级市场出

售股权获利退
出

IPO上
市

ØPre-IPO投资——投资拟上市公司股权，待其上市后获利退出的私募股权投资基金

Pre-IPO投资的基本运作模式如下图：

三大子基金运营模式—Pre-IPO子基金投资运营模式



1 2 3 4
目标选择 项目执行 投后管理 退出管理

• 行业的研

究和选择

• 目标企业

的选择标

准制定

• 目标企业

筛选

• 项目渠道

建设与信

息收集

• 初步接洽

• 商业计划准

备

• �初步调研

• 财务分析、

投资价值分

析

• 拟定谈判方

案

• 谈判并签订

框架协议

• 合同签署、

执行

• 中介机构尽

职调查（必

要时）

• 投资决策

• 保值管理
– 派遣董监事
或其他人员

– 月度分析报
告

– 季度分析报
告

– 风险预警报
告

• 增值服务
– 拟定管理提
升方案，并
获被投企业
认可

– 执行管理提
升方案

– 协助产业整
合

– 协助上市策
划

• 拟定退出

方案

• 决策

• 退出执行

• 收回资金，

项目结算

规范的流程、制度，从目标选择到最后顺利退出，有章可循，科学、合法

服务种类



持
股
比
例

服务种类

20
%

50
%

100
%

战略指导

管理咨询

法人治理改
善

业务支持 技术支持

产业整合 财务状况
提升

运营管理
支持

人力资源

派任董监事

派任董事长或
CEO

整合管
理团队

配合运营管理服务

普通
PRE-
IPO项
目

优势行
业基金
项目

将来的
并购基
金项目

资本运作

全面掌控公
司经营
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风控体系

风险识别

风险排查和分类

风险分析与评估

风险的可测

分析风险发生的概率及风
险发生所造成的损失大小，
对风险进行评估、排序

科学的风控组织架构

科学决策机构体系，业务和支持
部门联合成立项目组

严密的风控措施

风险的可控

风控流程制度的不断完善与改进

总额控制

根据公司整体风险承受能力设定
总额范围

资产配置

风险的可承受

将资产在不同行业、不同
投资品种间进行合理分配

首先考虑投资风险，然后考虑投资收益 建立利益共享，风险共担的机制

资金及业务的安全

稳健第一的经营理念 科学的激励和约束机制+



服务校友服务母校服务社会

谢谢！
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